
SWOT

• มนีวัตกรรมกระบวนการท างานเป็นของตนเอง

• งบประมาณการลงทุนอาจไม่เพียงพอกับการด าเนินงาน PPA

ให้แก่โรงเรียนทุกแห่งในกรุงเทพมหานคร

• คู่แข่งขัน คือ กฟน. เป็นหน่วยงานภาครัฐ
ท าให้ลูกค้าเกิดความลังเลใจที่จะเลือกบริษัท
เอกชนที่มีขนาดเล็กกว่ามาก

• โรงเรียนสังกัดกรุงเทพมหานครมี

ความต้องการใช้งานโซลาร์เซลล์สูงมาก

• บริษัทมีขนาดเล็ก ต้องใช้เวลาสร้างความน่าเชื่อถือ

ยาวนานกว่าลูกค้าจะยอมรับ

• นโยบายภาครัฐ/กฎระเบียบของหน่วยงาน

ไม่ชัดเจน ท าให้ผู้บริหารสถานศึกษา

ไม่กล้าตัดสินใจ ต้องรอนโยบาย

จากส่วนกลางเท่านั้น

• มีระบบการให้บริการเป็นของตนเองที่แตกต่าง
จากการให้บริการของคู่แข่งขันในตลาด

• อุปกรณ์โซล่าร์เซลล์มีราคาถูกลงและ

มีประสิทธิภาพดีข้ึน

• มีบริษัทในตลาดหลักทรัพย์
เป็นผู้ให้การสนับสนุน

• เทคโนโลยีที่เปล่ียนแปลงอย่างรวดเร็ว

ท าให้เทคโนโลยีที่เลือกอาจล้าสมัยได้โดยเร็ว

• กฎระเบียบภาครัฐมีการเปล่ียนแปลง 

ลดความยุ่งยากและซ ้าซ้อน ท าให้โอกาส

ติดต้ังโซลาร์เซลล์ได้ง่ายข้ึน 

• มีประสบการณ์การท างานกับหน่วยงาน
ราชการ มากกว่า ๓๐ ปี

• บุคลากรมีความสามารถและความมุ่งมั่นในการท างาน

• มทีีมพัฒนาซอฟต์แวรเ์ป็นของตนเอง

• โรงเรียนสังกัดกรุงเทพมหานครที่จะ

ติดตั้งโซลารเ์ซลล์มีจ านวนมาก บุคลากร

ของบริษัทอาจไม่เพียงพอที่จะให้บริการได้

อย่างทั่วถึง

• มีแผนงานการบริการที่ชัดเจน

• การให้บริการที่สนองตอบต่อความต้องการ

ของโรงเรียนสังกัดกรุงเทพมหานคร



• โรงเรียนขนาดกลางและเล็ก
สังกัดกรุงเทพมหานคร 

• หน่วยงานในสังกัด
กรุงเทพมหานคร 

• หน่วยงานราชการ ที่อยู่ใน
กรุงเทพมหานคร

• โรงเรียนสังกดั สพฐ. ที่อยู่
ในกรุงเทพมหานคร

• ประหยัดค่าไฟฟา้ (ราคาค่า
ไฟฟา้ต ่ากว่า กฟน. 20 –
40%)

• บริการครบวงจร (ติดตั้ง, 
บ ารุงรักษา, ระบบมอนิเตอร์
ออนไลน)์

• นวัตกรรมลดความร้อนและ 
แก้ปัญหา PM2.5 (ระบบพ่น
น ้าระบายความร้อนแผง
โซลาร์เซลล์)

• ระบบตรวจสอบแบบ
เรียลไทม์ (ผ่านแอปพลิเค
ชัน)

• บริการล้างแผงโซลาร์เซลล์
บ่อยกว่าคู่แข่ง

• ติดต้ังโครงสร้างรองรับ 
(เมทัลชีต/PVC) ป้องกัน
หลังคาร่ัวและลดอุณหภูมิ

• สนับสนนุโรงเรียนจดัตัง้
ศูนย์เรียนรู้พลังงานสะอาด

• การขายตรง (ทีมขายติดต่อ
โรงเรียนโดยตรง)

• แอปพลิเคชันของ
บริษัท (ส าหรับติดต่อ, ช าระ
เงิน, แจ้งปัญหา)

• การบอกต่อจากลูกคา้
ปัจจุบัน (โรงเรียนที่ใช้
บริการแล้วแนะน าต่อ)

• บริการหลังการขายอย่าง
ใกล้ชิด (ล้างแผง/ตรวจเช็ค
อุปกรณ์รายเดือน)

• ระบบแจ้งเตือนและรายงาน
อัตโนมัติ (ผ่านแอป)

• การอัปเกรดระบบฟรี เมื่อ
เทคโนโลยีใหม่เข้ามา

• การตอบสนองรวดเรว็ เม่ือ
มีปัญหา

• รายได้จากค่าไฟฟา้ (ขายในราคา 4.50 - 5.00 บาท/หน่วย)
• รายได้จากการขายสินคา้หรือบริการอื่น
• รายได้เสริมจากการขยายขนาดก าลังการผลิต

เทคโนโลยีและอุปกรณ์
• แผงโซลาร์เซลล์
• อินเวอร์เตอร์
• ระบบมอนิเตอร์ออนไลน์
• แอปพลิเคชันออนไลน์
ทีมงานและพันธมิตร
• ทีมติดต้ังและบ ารุงรักษา
• ทีมพัฒนาแอปพลิเคชัน
• พันธมิตรด้านเงินทุนและ
เทคโนโลยี

• การติดต้ังระบบโซลาร์เซลล์ 
แบบ PPA (พร้อมระบบปอ้งกัน
หลังคา และดักจับฝุ่น PM 2.5)

• การบ ารุงรักษาและตรวจสอบ
รายเดือน

• มีระบบมอนิเตอร์ออนไลน์
• การขยายระบบเมื่อความ
ต้องการไฟฟา้เพ่ิม

• การประชาสัมพันธ์

• บริษัท โอเอวัน จ ากัด
(ผู้บริหารโครงการ)

• บริษัทมหาชนในตลาด
หลักทรัพย์แห่งประเทศ
ไทย (สนับสนุนเงินทุน)

• บริษัท พีทีเค เทคโนโลยแีละ
บริการ จ ากัด (ผู้ให้บริการ
ด้านเทคนคิและวิศวกรรม)

• บริษัท อภิมุข ณ การไฟฟา้ 
จ ากัด (ระบบไฟฟา้ก าลัง)

• บริษัท เจเคอาร์ จ ากัด
(ออกแบบ ติดตั้ง และ
บ ารุงรักษา)

• บริษัท สามล้อไทย จ ากัด 
(อุปกรณ์ติดตั้งโซลาร์เซลล์)

• ที่ปรึกษาเป็นคณะอาจารย์
จากมหาวิทยาลัยทีม่ีความ
เชี่ยวชาญเฉพาะด้าน

• ค่าใช้จ่ายอุปกรณ์ (แผงโซลาร์เซลล์, อินเวอร์เตอร,์ ระบบมอนิเตอร์)
• ค่าติดตั้งและโครงสรา้งรองรับ (เมทัลชีต/PVC)
• ค่าบ ารุงรักษาและบริการรายเดือน
• ค่าบริหารจัดการระบบและแอปพลิเคชนั
• ค่าบริหารโครงการ
• ดอกเบี้ยเงินกู้



โครงการติดต้ังโซลาร์เซลล์ กทม

• จุดเด่น 
• โครงการส าหรับโรงเรียนสังกัดกรุงเทพมหานครเท่าน้ัน
• ออกแบบและติดตั้งตามขนาดการใช้งานจริง
• บริการเหนือความคาดหมาย
• ขยายก าลังการผลิตได้ตามการใช้งานจริง
• อุปกรณ์ปรับเปล่ียนตามเทคโนโลยีใหม่
• ค่าไฟฟา้ต่อหน่วยคงท่ีตลอดอายุสัญญา
• สัญญาปรับปรุงเปล่ียนแปลงได้ตลอด
• สัญญายกเลิกได้
• ครบสัญญาอุปกรณ์ยกให้หน่วยงาน
• ครบสัญญาต่ออายุสัญญาได้
• ค่าใช้จ่ายน้อยท่ีสุด



แผนการบ ารุงรักษาอุปกรณ์โซลาร์เซลล์

• รายเดือน
• ล้างท าความสะอาดแผงโซลาร์เซลล์
• ตรวจสอบความม่ันคงแข็งแรงของโครงสร้างท่ีติดตั้ง
• ตรวจสอบสายไฟฟา้และจุดเช่ือมต่อทุกจุด
• ตรวจสอบการร่ัวไหลของไฟฟา้
• ตรวจสอบการร่ัวของหลังคา

• รายปี
• ตรวจสอบการท างานของระบบโดยรวม
• จัดท ารายงานประจ าปใีห้แต่ละโรงเรียน
• ต่ออายุประกันภัย

• ทุก 2 ปี สอบเทียบอุปกรณ์ที่ติดตั้ง
• ทุก 5 ปี ต่ออายุการขนานไฟฟา้กับ กฟน.



แผนการที่ใช้ในโครงการ

ประกอบไปด้วย
• แผนการด าเนินการในแต่ละเดือน
• แผนก าจัดฝุ่นละอองขนาดเล็ก
• แผนบริหารจัดการความเส่ียง
• แผนการสนับสนุนศูนย์เรียนรู้พลังงานทดแทน
• แผนเสริมสร้างและแผนเผชิญเหตุสถานศึกษา
• แผนการแก้ไขปญัหาเม่ือระบบผลิตไฟฟา้ลดลง
• แผนบ ารุงรักษาอุปกรณ์ตลอดอายุสัญญา
• แผนการอบรมประจ าปี
• เอกสารทางด้านเทคนิค



ผลประโยชน์ที่ได้จากโครงการ

โรงเรียน
• ลดค่าสาธารณูปโภค (ไฟฟา้) ร้อยละ 20 - 40
• ลดปัญหาฝุ่นละอองขนาดเล็ก
• เป็นโรงเรียนสีเขียว
ผู้บริหารส านักการศึกษา
• ได้รับการยกย่องว่าเปน็ผู้มีวิสัยทัศน์ท่ีสามารถลดค่าจ่ายด้าน

สาธารณูปโภค (ไฟฟา้) ได้ส าเร็จ
ผู้บริหารกรุงเทพมหานคร
• เปน็ผู้น าท่ีมีวิสัยทัศน์ท่ีจับต้องได้
• เป็นผู้น าด้านการใช้พลังงานสะอาด
• เปน็ผู้น าด้านการรักษ์โลก ลดปญัหามลพิษท่ีจับต้องได้
• กรุงเทพมหานครลดค่าใช้จ่ายด้านสาธารณูปโภค (ไฟฟา้) ได้

อย่างน้อยร้อยละ 20



สัญญา

สัญญาที่เสนอให้โรงเรียนพิจารณา
• สัญญาน้ีมีอายุ 25 ปี ต่ออายุได้
• ไม่ก าหนดก าลังการผลิต
• เพ่ิมก าลังการผลิตได้ตามปริมาณการใช้ไฟฟา้ท่ีเพ่ิมขึ้น
• มีค่าปรับกรณีไม่ท าตามสัญญา
• ปรับเปล่ียนอุปกรณ์ได้ตามเทคโนโลยีท่ีพัฒนาขึ้น
• ราคาค่าไฟฟา้คงท่ีตลอดอายุสัญญา
• ลดค่าสาธารณูปโภค (ไฟฟา้) ลง ร้อยละ 20 – 40
• สัญญาสามารถยกเลิกได้ตลอดเวลา
ข้อควรพิจารณา
• อายุสัญญา
• ราคาค่าไฟฟา้
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